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L A R S  G U N D B E R G
Prim intendent al sec]iei de art` la casa de licita]ie Bukowski:

”ÎN SUEDIA, CEL MAI MULT ESTE APRECIAT~ ARTA SUEDEZ~.”
____________________________________________________________________________________________

Silvia Constantinescu: Doresc s` vorbim despre
problemele pe care le ridic` evaluarea obiectelor de
art` care vin la licita]iile de la Bukowski, probleme
importante, de altfel, pentru to]i cei care se ocup` atât
de vânzarea de obiecte de art` cât [i de cump`rea lor.
Am s` te rog s` te prezin]i mai întâi citiorilor mei.

Lars Gundberg
în salonul de prezentare de la Bukowski.
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Lars Gundberg: Am început s` lucrez la Bukowski
acum 30 de ani; am lucrat timp de 6 ani la muzeul
Hallwyl, dar m-am întors la Bokowski. Am fost
interesat de art` din adolescen]`, interes stimulat de
p`rin]ii mei, care erau mari iubitori de art`. Cu toate
acestea, când am anun]at c` vreau s`-mi fac o meserie
în acest domeniu, ei s-au opus, considerând c` sunt
prea pu]ine locuri în aceast` bran[e [i am [anse
reduse s` g`sesc de lucru; a[a c` am început studii de
drept, gândindu-m` c` voi putea s` intru la ministerul
de externe [i s` devin diplomat. Dar studiile la drept
nu mi-au pl`cut [i dup` un an [i jumate am renun]at [i
am continuat cu studii de istoria artei, arheologie [i
alte materii legate de activitatea de muzeu, c`ci m`
gândisem s` lucrez ca muzeograf. {i am [i lucrat la
muzeul Hallwyl, dar dintr-o întâmplare am ajuns la
Bukowski. {i nu-mi pare r`u, mai ales c` [i aici e[ti
înconjurat de obiecte frumoase, dar care sunt tot
timpul în circula]ie. {i în plus, întâlne[ti [i foarte
mult` lume.
Desigur c` [i aspectul economic m-a interesat, c`ci la
un muzeu nu cumperi [i vinzi obiecte continuu. Acum
30 de ani aceast` bran[e se g`sea mai aproape de
faliment, ast`zi îns` a[ putea spune c` tr`ie[te timpuri
de aur. Acum totul are mare c`utare, de la arta
modern` la art` din secolul 18, de la mobile
gustaviene la mobilele anilor ’30, ’60 sau ’80. Sunt în
joc foarte mul]i bani în aceast` bran[e, [i evident,
comer]ul acesta este legat de situa]ia economic`.
Merg bine afacerile la burs`, merge bine [i afacerile
la Bukowski. Îns`, când mi-am început activitatea
aici, casele de licita]ie aveau "via]a lor", nu erau
dependente de economie.
Vreau s` subliniez enorma diferen]` între activitatea
de licita]ii de acum 30 de ani [i cea de ast`zi. Cu 30
de ani în urm` aceast` activitate angaja un num`r

extrem de mic de oameni; licita]iile aveau loc în
salonul în care suntem acum, care nu are loc,
înghesuit, pentru mai mult de 200 de persoane; [i mai
mul]i nu veneau. Ast`zi a[ putea spune c` a devenit o
"mi[care popular`"! Ast`zi sunt enorm de mul]i care
cump`r` antichit`]i.

S.C.: Ce calit`]i [i ce cuno[tin]e sunt necesare ca s`
lucrezi în aceast` bran[e?

L.G.: Aici nu ajunge s` ai cuno[tin]e teoretice; sunt
mul]i care sunt savan]i, care au studii, care au citit
multe c`r]i în materie, dar nu pot s` le foloseasc` în
practic`. Cuno[tin]ele de baz` sunt evident necesare,
dar cel mai important este ca tot timpul s` te ocupi de
asta - s` vezi obiectele, s` le pip`i, s` le observi
detaliile, etc. {i în plus mai ai nevoie [i de o bun`
memorie, ca s` ]ii minte detaliile obiectelor pe care
le-ai v`zut, c`ci dac` n-ai memorie bun` nu po]i s`-]i
faci în cap o "banc` de cuno[tiin]e". {i eu cred c`
trebuie s` fii [i foarte interesat s` lucrezi cu oamenii,
c` este o parte important` din activitatea nostr`.
Contactele cu clien]ii [i eventualii clien]i sunt
importante pentru mersul afacerilor. Trebuie s` creezi
încrederea clien]ilor, care trebuie s` simt`, s` [tie c`
atunci când se adreseaz` cuiva de la Bukowski,
prime[te sfaturile cele mai calificate. În plus trebuie
s` fii foarte diplomat, petru c` aici vin [i clien]i care
vor s` vând` un obiect pentru c` au nevoie de bani,
sau pentru c` e vorba de o mo[tenire care trebuie
vândut`. {i nu trebuie s` abuzezi [i s` folose[ti
situa]ia în avantajul firmei.

S.C.: Cump`r` lumea aceste obiecte care sunt la
licita]ie - art` vechei sau nou`, covoare, mobile,
argint`rie, bijuterii - din pl`cerea de a poseda aceste
obiecte frumoase, sau de fapt fac o investi]ie pentu
viitor?

L.G.: Cu 30 de ani în urm` nu era scump s` cumperi
atichit`]i; ast`zi conduc alte aprecieri economice,
ast`zi se cump`r` obiecte care cost` milioane. A[a
ceva nu se întâmpla cu 30 de ani în urm`.
Cred c` se cump`r` din amândou` motivele. Clien]ii
no[tri nu vin s` întrebe "ce anume ave]i de vânzare
care este [i o investi]ie bun`?", ci vin, se uit` la
obiectele acestea frumoase [i se "lipesc" de unele pe
care doresc s` le aibe; dar este adev`rat c`
cump`rarea unor astfel de obiecte este [i un mod de a
plasa banii.

S.C.:  În România în ultimii 50 de ani nu a existat o
activitate de licita]ii; dup` r`sturnarea lui Ceau[escu
s-a dezvoltat [i aici aceast` activitate. Dar se simte o
lips` a exper]ilor care s` evalueze obiectele de art`, de
la pictur` pân` la mobil` [i covoare. Cum v-a]i format
voi speciali[tii? Ave]i exper]i pentru fiecare grup de
obiecte - mobile, covoare, argint`rie, bijuterii, pictur`
veche, modern`, etc?

L.G.: Bine-n]eles c` avem un staf de exper]i proprii.
Trebuie s` subliniez de la început c` la licita]iile
noastre vin cel mai mult obiecte de art` suedeze, [i în
acest domeniu avem o "banc`" de cuno[tin]e solid`,
mai ales c` cei mai mul]i dintre exper]ii no[tri au
lucrat aici foarte mul]i ani, [i asta d` experien]`.
Persoana care se ocup` de obiecte de argint, Susann
Silfverstolpe, este, f`r` nici o îndoial`, cel mai bun
expert în domeniu în întreaga Suedie.

Olifantul.
În 27 mai 2000, la casa de licita]ie Bokowski s-a
adjudecat cel mai scump obiect din istoria casei -

olifantul - la suma de 17 milioane de SEK.
Olifantul este un fel de corn de vân`toare din filde[,

f`cut probabil în sudul Italiei.
Cercetarea cu C14, care s-a f`cut la Uppsala, arat` c`

acesta a fost executat în 1060 (+/- 45 ani).
Cump`r`torul a fost un colec]ionar str`in.
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Ea a v`zut enorm de multe obiecte [i are o exprien]`
fantastic`. O alt` persoan`, Annette Granlund, este
forte bun` cunosc`toare în materie de covoare [i pe
lâng` evaluarea pe care o face aici, ]ine [i conferin]e
în întreaga ]ar` pe aceast` tem`. Avem, de data asta
un b`rbat, Hans Sundblom, un cunosc`tor
extraordinar în materie de mobil`. {i în domeniul
artei avem exper]i foarte buni, cu experien]`
îndelungat`, cum ar fi Louise Lyberg.
Dar desigur c` se poate întâmpla s` apar` obiecte
pentru a c`ror evaluare avem nevoie de ajutor din
afar`, [i atunci apel`m la ajutorul muzeelor suedeze,
în func]ie de obiectul respectiv. Dac` este vorba de
icoane, de exemplu, apel`m la Muzeul Na]ional; dac`
este vorba de antichit`]i din jurul M`rii Mediterane,
apel`m la Muzeul M`rii Meditereane, etc.
Specialitatea mea este pictur` veche; când am nevoie
s` m` consult în leg`tur` cu o pictur` olandez`, atunci
apelez la Muzeul din Haga; am contacte la Londra, la
Roma, la Viena, etc. Ne ajut`m reciproc: noi primim
ajutor de la ei, când avem nevoie, [i ei primesc ajutor
de la noi, când este vorba de art` scandinav`.

S.C.: Folosi]i aparatur` electornic` sau metode
chimice pentru identificarea antichit`]ilor, sau
evalu`rile se fac pe baza cuno[tin]elor exper]ilor?

L.G.: Foarte rar se folose[te a[a ceva, poate numai în
cazul în care se dore[te s` se cunoasc` exact
combina]ia uleiurilor, vechimea lor… Dac` de-o dat`
apare un Rembrandt, care nu este cunoscut [i în jurul
c`ruia exist` discu]ii, atunci se poate apela la astfel de
metode. Îns` în general se merge pe sim], cuno[tin]e,
pe practic`. Folosim diferite lumini pentru a verifica
dac` tablourile sunt repictate sau dac` semn`turile
sunt autentice.

Mas` de scris/desenat din perioada gustavian`
finisat` cu furnir din mahon cubanez,

cu feronerie [i caneluri din bronz;
dimensiuni: 173x94x76,5 cm; executat` de

me[terul ebenist german Georg Haupt (1741-
1784), care a lucrat la Stockhlom în perioada

1770-1784. Lucrarea nu este semnat`. Licita]ia
a început la 800.000 SEK, dar pre]ul final de

vânzare a ajuns la 1.250.000 SEK.
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