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John  Rib b hag en
Specialist \n argint`rie suedez`:

”TREBUIE S~ TE DELECTEZI CU ARGINT~RIA TA {I DIN FIECARE ZI OBI{NUIT~

S~ FACI UN MIC MOMENT DE LUX.”

Pentru iubitorii de antichit`]i din Suedia, John
Ribbhagen este o persoan` cunoscut`, c`ci el
este unul dintre aceia care particip` la
programul televizat "Turul antichit`]ilor". John
Ribbhagen s-a specializat în argint`rie veche
suedez`. Împreun` cu fra]ii s`i este [i
propreitarul unui magzin de aur`rie, argint`rie [i
bijuterii vechi. Sunte]i în Stockholm, opri]i-v` pe
strada Birger Jarl 13 [i n-o s` regreta]i, c`ci
bijuteriile expuse în vitrina magazinului sunt
deosebit de frumoase, chiar dac` pre]urile sunt
astronomice. Trec adesea pe lâng` magazin [i
de multe ori chiar [i intru în el, nu ca s` cump`r
ceva, ci numai ca s` admir superblele bijuterii
vechi. L-am întâlnit pe John [i am stat de vorb`
despre argint`rie [i folosirea ei, dar am început
prin a-l ruga s` se prezinte singur.

John Ribbhagen: Eu sunt cel mai tân`r dintre trei
fra]i, ceilal]i se numesc Hans [i Björn. Björn este
cel mai în vârst`, pe urm` vine Hans, [i la urm`
sunt eu. Noi suntem cu to]ii proprietarii firmei
Kurt Ribbhagen AB. Firma am mo[tenit-    o de
la tata, care a înfiin]at-o în 1942, când r`zboiul
era în toi. Lucrul acesta a avut [i partea sa bun`,
deoarece atunci puteai s` alegi când s` fii
concentrat, când s` fii trimis la supravegherea
grani]elor Suediei. {i tata a ales s` fac` acest
lucru în timpul verii. A[a încât vara el închidea
magazinul timp de trei luni, dup` care se ducea
”la r`zboi”, [i dup` acei îl deschidea din nou.
A[a a f`cut mereu. Firma a fost întotdeauna
închis` vara. A[a c` [i noi, tradi]ional, închidem
firma în miezul verii [i o ]inem închis` pân` pe
8-9 august. Ne termin`m concediul prin a avea o
expozi]ie la Helsingborg. Tata a mers ”calea cea
lung`”. Trebuia s` înceap` ca b`iat de alerg`turi la
PUB. Când a[tepta la coad`, printre al]i solicitan]i, a
venit în fug` un aurar, s-a postat în mijlocul sc`rii [i
a strigat: ”Este aici careva care vrea s` se fac`
aurar?”, adic` ucenic de aurar. {i deoarece tata nu
avea alt` treab`, a spus ”Da!”. {i a[a a început la un
atelier pe Norrlandsgatan. Acolo [i-a început
instruirea ca aurar, dup` care a devenit aurar [i a
putut s` ajute tot mai mult în acest atelier. Pe vremea
aceea veneau mul]i refugia]i în Suedia. {i
Hamnstedt, cum se numea firma aceea de pe
Norrlandsgatan, cump`ra aur de la refugia]i. Tata a
ajutat la aceasta. Atunci a înv`]at el ce valoare
aveau acestea [i cum se face nego]ul cu lucruri la
mâna a doua. Dup` câ]iva ani el a deschis o firm`
proprie, când era deja aurar [i practicase meseria
timp de câ]iva ani ca giuvaergiu. Mai târziu am
deschis un magazin pe Drottninggatan 75, dup` care
l-a mutat la Odenplan, [i în 1982 ne-am mutat aici, la
magazinul acesta. Aveam deja un magazin pe
Norrlandsgatan, pe care tata l-a cump`rat prin ’72.
Fra]ii mei s-au calificat ca aurari [i au lucrat la tata,
în timp ce eu m` ocupam de alte lucruri. Dup` ce
am terminat [coala, am lucrat ca vânz`tor [i abia
dup` aceea am intrat în bran[e, în 1978. Pentru tata
a fost o reu[it` c` a putut convinge pe doi dintre fii
s`i s`-i urmeze meseria. Pentru mine n-a fost o
meserie potrivit`. Dar apoi s-a întâmplat c` trebuia
s`-mi schimb munca [i atunci tata mi-au spus:
”Avem nevoie de ajutor!” Pe atunci aveau dou`
magazine [i eu am preluat unul dintre ele ca
responsabil [i încetul cu încetul am început s` înv`]
meseria aceasta. Eu nu sunt aurar. În probleme
tehnice primesc ajutor de la fra]ii mei. Prin ei am
reu[it s` înv`] enorm despre argint`ria antic` [i
giuvaere.

S.C.: Tu e[ti un autodidact, nu?

J.R.: Da, a[a s-ar putea spune. Am f`cut un curs de
gemologie. Eu sunt om de afaceri. Eu m-am ocupat
mai înainte de vânz`ri [i am f`cut o [coal` pentru
vânz`tori cu ani în urm`; aceasta a f`cut ca eu s`
m` ocup cu nego] de antichit`]i. De fiecare dat`
când cumperi un lucru cu bani proprii e[ti foarte
atent ca s` nu pierzi. Tocmai acest lucru m`
deosebe[te pe mine de un muzeolog, de exemplu. Ei
se pot aventura u[or [i s` zic`, de exemplu, c`
acesta este un lucru din secolul XVII, de exemplu,
de[i, poate fi o copie bun`, poate fi o copie de la
începutul secolului XIX, [i a[a mai departe. Dac` eu
a[ proceda a[a, a[ aruncat banii pe fereastr`, banii
mei. Pe un muzeograf nu-l cost` nimic, afar` poate
de onoarea sa. {i asta nu înseamn` pentru el un
delict. Pentru mine îns` are o importan]` enorm`.

S.C.: Tu ai crescut într-o familie de giuvaergii. Ai
avut vreo chemare pentru meseria asta?

J.R.: Pot s` spun c` nu am fost chiar a[a de interesat.
În schimb, am ajutat foarte mult. Am ajutat la lustruit
argintul, sortarea bijuteriilor... Trebuia [i s` câ[tig
bani, a[a c` munceam când aveam vacan]e. {i
trebuia s` fac tot felul de munci ”pline de fantezie”,
ca de exemplu, s` desfac lan]uri sub]iri, care erau
încurcate. Venea câteodat` o înc`rc`tur` de câte un
kilogram de lan]uri de aur pe care trebuia s` le
sortez [i s` le deznod. Asemenea munci ”avansate”
aveam eu atunci [i poate de aceea am alunecat
complet afar` din firm`.

S.C.: Ai intrat în meseria aceasta doar pentru c`
familia ta a avut nevoie de ajutorul t`u?

J.R.: Eu m` ocupam cu alt` munc`,  când familia mi-   
a spus: ”Avem nevoie de ajutorul t`u!” Întotdeauna
sângele neamului este foarte pre]ios. A[a c` m-am
gândit c` puteam foarte bine s` fac o încercare. Pe

m`sur` ce timpul a trecut, m-am maturizat [i am
v`zut altfel lucrurile. Acum sunt foarte atras de
activitatea mea de acum. {i când înve]i munca
aceasta, în]elegi c` ceea ce vor oamenii s` aibe
sunt lucrurile frumoase. Lucrurile frumoase cost`
mai mul]i bani decât cele care sunt urâte. {i
atunci trebuie s` înve]i ce este frumos [i ce este
urât. {i, ca s` înve]i lucrul acesta, este un proces
destul de lung. Lucrul acesta nu-l faci într-o
pauz` de cafea, ca s` spun a[a, ci aceasta ia
foarte mult timp.

S.C.: Tu e[ti o autoritate în ceea ce prive[te
antichit`]ile, în special argintul. Oamenii care vin
la ”Turul antichit`]ilor” cu obiecte vechi [i
minunate, nu au nici o cuno[tin]` despre
provenien]a lor [i dea aceea vin la tine s`
apreciezi vechimea [i valoarea lor. Ce se
întâmpl` când gre[e[ti?

J.R.: Desigur c` to]i gre[im. Dac` nu faci nici o
gre[eal`, atunci e[ti Dumnezeu! Dar la ”Turul
antichit`]ilor” avem de fapt la dispozi]ie câteva
minute ca s` ne uit`m la obiecte, înainte ca s`
intr`m în emisiune, [i atunci putem controla,
putem avea o second force (for]` secundar`)
care are timp s` se uite la lucruri, a[a încât s` ne
sim]im cu adev`rat siguri. A[a c` ceea ce se
arat` la televizor se poate spune cu o sut` de
procente c` este rezultatul cuno[tin]elor reunite,
c`ci noi colabor`m între noi to]i cei care
organiz`m aceast` emisiune.

S.C.: La un asemenea ”Turul antichit`]ilor” vin
poate optzeci de procente obiecte suedeze, dar

se poate întâmpla c` vin [i obiecte din Fran]a, Italia
[i chiar din acea parte a lumii care a fost închis`
pân` acum, Europa de est, care ascunde destul de
multe comori, de[i au suportat cincizeci de ani de
comunism. Ce cuno[tin]e ave]i despre alte p`r]i ale
lumii?

J.R.: Eu am început instruirea mea foarte sistematic;
la început am înv`]at totul despre argint`ria englez`
[i abia apoi am trecut la argint`ria suedez`; dup`
aceea am studiat argint`ria german` [i pe urm`
restul lumii. Exist` literatur` de specialitate despre
toate m`rcile aflate pe obiectele de argint`rie; apoi,
exist` c`r]i despre stiluri. Dac` ai cuno[tin]e
temeinice despre m`rci [i stiluri, nu mai sunt
probleme de identificarea [i evaluarea obiectului.
Dup` ce am înv`]at tot ce am putut despre argint`ria
str`in`, m-am specializat apoi în argint`rie suedez`.
Eu sunt om de afaceri [i  [tiu c` pot s` câ[tig bani
numai pe ce primesc al]ii de la cuno[tin]ele pe care
le am eu. Din cauza aceasta mi-am însu[it aceste
cuno[tin]e, încât tot ce a fost la licita]ii, la magazine
mai mici, sau la alte magazine, [i a[a mai departe,
le-am studiat. Pe ele sunt puse pre]uri, [i eu le
cump`r [i pot s` le revând mai departe [i în alte ]`ri.
Toate ]`rile au ceea ce noi obi[nuim s` numim
”biblii”, din care po]i înv`]a m`rcile. Lucrurile
acestea trebuie s` le cuno[ti. Trebuie s` vezi imediat
c` acesta este un obiect danez, sau italian, [i a[a mai
departe. Numai c` aceasta nu se face cât ai bate din
palme. Mie mi-au trebuit aprope zece ani înainte ca
s` încep s` m` simt oarecum sigur. Dar dup` ce au
trecut zece ani, mi-am dat seama ce pu]in [tiam. Azi
consider c` sunt foarte bun cunosc`tor. Dar îmi dau
înc` seama cât de pu]in [tiu.
În comer]ul acesta, în principiu, sunt mai multe
diviziuni de negustori. Exist` cei care se ocup` de
lucruri de valoare de la 5 coroane la 5.000 de
coroane; apoi sunt cei care au de la 5.000 la câteva

John Ribbhagen arat` o can` din argint aurit,
executat` la Hamburg în 1600;

are în`l]imea de 27 cm [i cânt`re[te 2,05 kg.
Pre]ul: 400.000 de coroane.
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