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sute de mii. Apoi vine diviziunea urm`toare, pe care
nu o avem în Suedia, ci la Paris, Londra, New York,
într-o oarecare m`sur` în Elve]ia. Atunci este vorba
despre un alt tip de obiecte. Diviziunea aceasta nu a[
putea-o înv`]a în propor]ie de sut` la sut`, deoarece
trebuie s` po]i face comer] cu lucrurile acelea, s` ai
acces direct la ele. Pot s` spun imediat, când un
asemenea produs îmi cade în mân`, c` acum este
momentul s` contactez pe cineva care [tie mai mult
decât mine.
Dac` la mine vine un client cu o pies` str`in` foarte
valoroas`, atunci eu contactez totdeauna pe cineva
dintre rela]iile mele interna]ionale, care [tie mai mult
decât mine.

S.C.: Tu ai lucruri minunate aici. Cum le
achizi]ionezi? Mergi [i te ui]i la licita]ii la
Auktionsverket, Crafoord, Bukowski, etc. sau vin
oamenii direct la tine [i vând?

J.R.: Trebuie s` fii peste tot. Trebuie s` fii la toate
licita]iile, trebuie s` fii în toate magazinele. Am o
re]ea de leg`turi în toat` Europa, pentru toate lucrurile
suedeze care apar la licita]ii în Europa, [i  sunt
anun]at imediat.

S.C.: Deci tu achizi]ionezi argint`rie suedez` în
special? Sunt str`inii interesa]i de argint`rie suedez`?

J.R.: Str`inii nu sunt interesa]i s` cumpere comorile
noastre culturale, ca s` spun a[a. Pentru ei ar fi un
pre] prea ridicat. Argint`ria suedez` intereseaz` în
special suedezii.

S.C.: Dar de ce pl`tesc suedezii a[a de mult pentru
argint`ria suedez` sau obiecte suedeze, care nu
întotdeauna sunt mai frumoase decât cele franceze,
engleze? Este vorba despre un sentiment patriotic...?

J.R.: Argint`ria suedez` are un înalt renume
interna]ional. Suedia a fost o Mare Putere. A[a c` noi
am creat un profil propriu la argint`rie [i am avut o
breasl` foarte puternic`, adic` o corpora]ie artizanal`,
care a avut grije ca s` nu facem produse de dat la
gunoi.

S.C.: Dar me[teri aurari [i argintari sunt [i la Floren]a.

J.R.: Nu, nu a fost. Argint`ria italian` nu are aceea[i
calitate ca argint`ria suedez`, ci este cu mult mai
proast`. Dar dac` ne întoarcem la secolul XVI, atunci
ei au fost mult mai buni. Atunci noi nu aveam nici o
[ans`, ca s` spun a[a, atunci au fost fantastici.
Centrele economice s-au mutat îns` cu timpul, a[a c`,
în secolul XVII, Germania a fost marea ]ar` pentru
argint`rie. Pe urm`, la sfâr[itul secolului XVII a fost
Fran]a, pe urm` a fost Anglia [i pe urm` a fost Rusia.
S-a mers în circuit [i se poate urm`ri la ]`rile acestea
calitatea muncii lor, cum, la un moment dat, parc`
începe s` str`luceasc`.
Baza unei bresle este aceea c` mai întâi devii calf` [i
înve]i meseria. Când ai terminat, faci o ”prob` de
calf`” ca s` ar`]i ce po]i. {i dac` erai calf` de aurar la
începutul secolului XVII, atunci te duceai în
Germania, ca s` te instruie[ti. St`teai acolo un anumit
num`r de ani, [i pe urm` veneai acas` [i î]i f`ceai
”proba de maestru”. {i atunci deveneai aurar, când
era un loc liber, sau unde era un loc liber. De multe
ori, o calf` din Stockholm devenea aurar în Gävle,
sau în acel loc care ducea lips` de aurar. În secolul
XVIII, dura doisprezece ani ca s` devii aurar, me[ter.

S.C.: Am vorbit nu demult cu un aurar care avea un
atelier pe Grev Turegatan [i el considera c` arginul nu
este foarte valoros, c` azi nu mai m`nânc` nimeni cu
tacâmuri de argint…

J.R.: El nu are cuno[tin]e istorice, [i atunci nu vede
argintul ca atare. Dar argintul nu a fost doar un
produs din care se f`ceau diferite lucruri, ci argintul a
fost valuta noastr`. Monezile se f`ceau din argint, iar
sistemul monetar suedez bazat pe argint a existat pân`
prin deceniul anilor 1820. Dup` acesta a fost în
vigoare sistemul monetar bazat pe aur. A[a c`
argintul a fost un metal plin de prestigiu. De aceea se
f`cea totul în argint. Totul s-a f`cut mai întâi din
argint, abia mai apoi s-a f`cut din por]elan, etcetera.

S.C.: Tu consideri deci c` argintul are în continuare
prestigiu [i c` oamenii ar trebui s` foloseasc`
tacâmurile [i alte obiecte din argint zilnic [i nu doar
s` le ]in` în dulap?

J.R.: Este clar ca lumina soarelui c` trebuie s`
folose[ti tacâmurile, ele nu trebuie s` zac` încuiate
undeva. Ele trebuiesc folosite în fiecare zi! S` nu
m`nânci cu sp`l`torul de vase, obi[nuiesc eu s` spun
despre tacâmurile din o]el inoxidabil. Trebuie s` te
delectezi cu argint`ria ta [i din fiecare zi obi[nuit` s`
faci un mic moment de lux.

S.C.: Ai povestit la început c` în timpul r`zboiului au
venit mul]i imigran]i cu o pungu]` cu giuvaeruri [i a
fost bine, pentru c` au putut s` înceap` o nou` via]` în
Suedia. Eu consider c` argintul [i aurul au fost valuta
noastr` comun` o perioad` foarte îndelungat`. De fapt
po]i s` mergi oriunde în lume [i s` schimbi un inel
din aur cu bani. Eu consider c` argintul [i aurul sunt
cea mai bun` investi]ie. Tu cum vezi asta?

J.R.: Mie nu-mi place cuvântul ”investire”. Eu
consider c` trebuie s` ”investe[ti” în tine însu]i! S`
consideri c` este pl`cut s` te a[ezi lâng` candelabrele
tale, cu tacâmurile tale de argint, s`-]i poleie[ti via]a
de toate zilele cu obiecte de lux, pur [i simplu. Pe
urm` este adev`rat c`, dac` cumperi un automobil
pentru 100.000 de coroane, nimeni nu ridic`
sprânceana a mirare pentru aceasta, nu-i a[a? Dar
dac` cumperi o pereche de sfe[nice pentru 100.000 de
coroane, atunci lumea crede c` nu e[ti în toate

min]ile, în unele cercuri. Dar, dac` cumperi sfe[nicele
acelea pentru 100.000 de coroane, se poate a doua zi
s` prime[ti pe ele 50.000 de coroane.
Dac` cumperi un automobil pentru 100.000, atunci nu
prime[ti jum`tate înapoi. Dup` zece ani nu mai ai
nimic din valoarea automobilului, ea este total
disp`rut`. Dar sfe[nicele tale, ele cresc încet, dar
sigur, în valoare. Investirea trebuie s` dea un câ[tig
rapid. Câ[tigul pe care îl ai de la sfe[nicele pe care le
cumperi este imediat, deoarece ai pl`cere de a le privi
dealungul întregii tale vie]i.
Dar, dac` cumperi o pereche de sfe[nice noi azi [i
crezi c` po]i face o afacere bun`, asta uit-o, pentru c`
pentru aceasta ele trebuie s` fie foarte, foarte vechi.
Dar, dac` cumperi un sfe[nic vechi, antic, atunci cred
c` ai o [an[` mai mare s` faci o afacere bun`. Dac`
cumperi azi o pereche de sfe[nice din empire-ul
timpuriu de exemplu, din anii 1810-20, ele nu cost`
mul]i bani azi. Dar vor costa mult în viitor. Nu [tii
niciodat` când interesul este mai arz`tor. Dar eu cred
c` în aceasta se afl` un mare poten]ial ca s` cumperi
ceva rezonabil, cu pu]ini bani care pot da un oarecare
profit în viitor.
Dar eu spun mereu: mai întâi de toate, cump`r` ceea
ce î]i place, nu cump`ra niciodat` ceva care vei
regreta. Cump`r` acel lucru care este de calitate
superioar`, [i atunci vei avea pl`cere în fiecare zi, de
fiecare dat` când te ui]i la un inel, sau la sfe[nice, sau
la tacâmuri, sau despre ce este vorba. Trebuie s` alegi
cu grije!

S.C.: Ai spus c` dac` cumperi un candelabru empire,
acesta este mult mai valoros decât dac` cumperi unul
care este f`cut azi. Dar dac` este o copie perfect`, de
ce s` pl`te[ti de zece ori mai mult pe unul care este
f`cut la începutul secolului XIX decât pe unul care
este f`cut azi?

J.R.: Situa]ia este astfel c` avem marcile...

S.C. Numai marca are importan]`?! Caut r`spunsul la
întrebarea aceasta c`ci, sincer spus, dac` ai dou`
lucruri perfect f`cute, doar pentru marca aia mic` s`
pl`te[ti de zece ori mai mult …?

J.R.: Marca are o importan]` foarte mare, prin aceea
c` ea ne spune c` unul este vechi de dou` sute de ani,
în timp ce cel`lat poate c` este nou-nou]. Aici ai
imediat o diferen]`, c`ci valoarea de antichitate (o
antichitate este ceva mai vechi de o sut` de ani,
aceasta este no]iunea în Suedia).
Tu spui c` sunt identice. Mai întâi, ele nu se fac
niciodat` exact la fel. Marca î]i spune c` ai o copie a
primului.
Po]i avea de exemplu, un rubin adev`rat [i unul
sintetic, care este o copie exact` a unui rubin
adev`rat. {i au aceea[i înf`]i[are, totul este exact la
fel, doar c` unul este creat de mâna omului, iar
cel`lalt a fost g`sit în natur`. Dar, o asemenea piatr`
sintetic`, care este perfect`, ea nu tr`ie[te în acela[i
fel ca una veritabil`, de[i exist` cópii foarte bune,
care nu pot fi deosebite de cele naturale. În orice caz,
valoarea pentru o piatr` sintetic` este aproape nimic.
Dar pe cea adev`rat`, valoarea este considerabil`.
Cel mai bine este s` pl`te[ti pentru ceva ce rezult` în
bani cu adev`rat. Pot s` spun c` atunci când vinzi o
podoab` veche, din 1920, atunci au ap`rut toate
pietrele sintetice, în anii ’20, dac` ai pietre sintetice
care sunt toate la fel, diferen]a este enorm`, nu este
vorba despre de zece ori mai mul]i bani, ci este vorba
de o mie de ori mai mul]i bani diferen]` fa]` de
pietrele naturale.

S.C.: Cine sunt cump`r`torii vo[tri?

J.R.: Noi vindem lucruri noi, lucruri la mâna a doua [i
antichit`]i. Cel mai mult femei, dar este amuzant s`
v`d [i fete tinere care intr` [i cump`r` podoabe de
calitate la mâna a doua [i antichit`]i rafinate. Ele
prioriteaz` acest lucru, ele strâng destul de mul]i bani
pentru a cump`ra podoabe care nu le g`sesc în
re]elele de magazine de bijuterii. Ele vor s` aibe ceva
deosebit. {i a[a ceva g`se[ti aici!                              �

(Traducerea din suedez`: Octavian Ciupitu.)

Cup` mic` din argint pentru rachiu, de o form` tipic
suedez`; a început s` fie folosit` în Suedia în timpul
lui Gustav al III-lea. Firma Ribbhagen a colec]ionat

astfel de cupe din toat` ]ara.
Pre]ul pe bucat`: între 4-5.000 de coroane.
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Sfe[nice înalte de 45 cm, executate de
Paul Georg Hallbeck, Malmö 1821.

Pre]ul: 175.000 de coroane.
Foto: © Kurt Ribbhagen AB.


