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sute de mii. Apoi vine diviziunea urmditoare, pe care
nu o avem in Suedia, ci la Paris, Londra, New York,
intr-o oarecare masurd in Elvetia. Atunci este vorba
despre un alt tip de obiecte. Diviziunea aceasta nu as
putea-o invita in proportie de sutd la sutd, deoarece
trebuie sa poti face comert cu lucrurile acelea, s ai
acces direct la ele. Pot sa spun imediat, cand un
asemenea produs Tmi cade In mand, cd acum este
momentul sa contactez pe cineva care stie mai mult
decat mine.

Daca la mine vine un client cu o piesa striaind foarte
valoroasd, atunci eu contactez totdeauna pe cineva
dintre relatiile mele internationale, care stie mai mult
decat mine.

S.C.: Tu ai lucruri minunate aici. Cum le
achizitionezi? Mergi si te uiti la licitatii la
Auktionsverket, Crafoord, Bukowski, etc. sau vin
oamenii direct la tine si vand?

J.R.: Trebuie si fii peste tot. Trebuie sa fii la toate
licitatiile, trebuie sa fii in toate magazinele. Am o
retea de legaturi in toatd Europa, pentru toate lucrurile
suedeze care apar la licitatii in Europa, si sunt
anuntat imediat.

S.C.: Deci tu achizitionezi argintirie suedezd in
special? Sunt strdinii interesati de argintérie suedeza?

J.R.: Strdinii nu sunt interesati s cumpere comorile
noastre culturale, ca sd spun asa. Pentru ei ar fi un
pret prea ridicat. Argintdria suedezd intereseazad in
special suedezii.

S.C.: Dar de ce platesc suedezii asa de mult pentru
argintdria suedezd sau obiecte suedeze, care nu
intotdeauna sunt mai frumoase decat cele franceze,
engleze? Este vorba despre un sentiment patriotic...?

J.R.: Argintdria suedezd are un TInalt renume
international. Suedia a fost o Mare Putere. Asa ca noi
am creat un profil propriu la argintdrie si am avut o
breasla foarte puternicd, adicd o corporatie artizanala,
care a avut grije ca sd nu facem produse de dat la
gunoi.

S.C.: Dar mesteri aurari si argintari sunt si la Florenta.

J.R.: Nu, nu a fost. Argintdria italiand nu are aceeasi
calitate ca argintdria suedezd, ci este cu mult mai
proastd. Dar daca ne Intoarcem la secolul XVI, atunci
ei au fost mult mai buni. Atunci noi nu aveam nici o
sansd, ca sd spun asa, atunci au fost fantastici.
Centrele economice s-au mutat insa cu timpul, asa ci,
in secolul XVII, Germania a fost marea tard pentru
argintarie. Pe urmd, la sfarsitul secolului XVII a fost
Franta, pe urmai a fost Anglia si pe urma a fost Rusia.
S-a mers in circuit si se poate urmari la tarile acestea
calitatea muncii lor, cum, la un moment dat, parca
Incepe si straluceasca.

Baza unei bresle este aceea cd mai intai devii calfa si
inveti meseria. Cand ai terminat, faci o “probad de
calfa” ca sa ardti ce poti. i daca erai calfa de aurar la
inceputul secolului XVII, atunci te duceai in
Germania, ca sa te instruiesti. Stiteai acolo un anumit
numar de ani, $i pe urma veneai acasa si iti faceai
”proba de maestru”. Si atunci deveneai aurar, cand
era un loc liber, sau unde era un loc liber. De multe
ori, o calfd din Stockholm devenea aurar in Givle,
sau in acel loc care ducea lipsi de aurar. In secolul
XVIII, dura doisprezece ani ca sa devii aurar, mester.

S.C.: Am vorbit nu demult cu un aurar care avea un
atelier pe Grev Turegatan si el considera cd arginul nu
este foarte valoros, cd azi nu mai mananca nimeni cu
tacamuri de argint...

J.R.: El nu are cunostinte istorice, si atunci nu vede
argintul ca atare. Dar argintul nu a fost doar un
produs din care se faceau diferite lucruri, ci argintul a
fost valuta noastrd. Monezile se ficeau din argint, iar
sistemul monetar suedez bazat pe argint a existat pana
prin deceniul anilor 1820. Dupd acesta a fost in
vigoare sistemul monetar bazat pe aur. Asa cd
argintul a fost un metal plin de prestigiu. De aceea se
facea totul in argint. Totul s-a facut mai intai din
argint, abia mai apoi s-a facut din portelan, etcetera.

Cupd micad din argint pentru rachiu, de o forma tipic
suedezd; a inceput s fie folosita in Suedia in timpul
Iui Gustav al I1I-lea. Firma Ribbhagen a colectionat
astfel de cupe din toata tara.
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S.C.: Tu consideri deci ca argintul are in continuare
prestigiu si cd oamenii ar trebui sd foloseascd
tacamurile si alte obiecte din argint zilnic si nu doar
sd le tind 1n dulap?

J.R.: Este clar ca lumina soarelui cd trebuie sa
folosesti tacdmurile, ele nu trebuie sa zaca incuiate
undeva. Ele trebuiesc folosite in fiecare zi! S4 nu
mananci cu spaldtorul de vase, obisnuiesc eu sd spun
despre tacamurile din otel inoxidabil. Trebuie si te
delectezi cu argintaria ta si din fiecare zi obisnuitd si
faci un mic moment de lux.

S.C.: Ai povestit la inceput cd in timpul razboiului au
venit multi imigranti cu o punguta cu giuvaeruri si a
fost bine, pentru cd au putut sa inceapd o noud viatd in
Suedia. Eu consider cd argintul si aurul au fost valuta
noastrd comuna o perioada foarte indelungata. De fapt
poti sd mergi oriunde in lume si sd schimbi un inel
din aur cu bani. Eu consider cd argintul si aurul sunt
cea mai bund investitie. Tu cum vezi asta?

J.R.: Mie nu-mi place cuvantul “investire”. Eu
consider ca trebuie sa “investesti” in tine insuti! Sa
consideri ca este plicut sa te asezi langd candelabrele
tale, cu tacAmurile tale de argint, sd-ti poleiesti viata
de toate zilele cu obiecte de lux, pur si simplu. Pe
urmd este adevirat ca, dacd cumperi un automobil
pentru 100.000 de coroane, nimeni nu ridicd
spranceana a mirare pentru aceasta, nu-i asa? Dar
daca cumperi o pereche de sfesnice pentru 100.000 de
coroane, atunci lumea crede cd nu esti in toate

Sfesnice inalte de 45 cm, executate de
Paul Georg Hallbeck, Malmo 1821.
Pretul: 175.000 de coroane.
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mintile, In unele cercuri. Dar, dacd cumperi sfesnicele
acelea pentru 100.000 de coroane, se poate a doua zi
sd primesti pe ele 50.000 de coroane.

Daca cumperi un automobil pentru 100.000, atunci nu
primesti jumadtate Tnapoi. Dupa zece ani nu mai ai
nimic din valoarea automobilului, ea este total
disparutd. Dar sfesnicele tale, ele cresc incet, dar
sigur, In valoare. Investirea trebuie sd dea un castig
rapid. Castigul pe care 1l ai de la sfesnicele pe care le
cumperi este imediat, deoarece ai placere de a le privi
dealungul intregii tale vieti.

Dar, daca cumperi o pereche de sfesnice noi azi si
crezi cd poti face o afacere bund, asta uit-o, pentru ca
pentru aceasta ele trebuie sa fie foarte, foarte vechi.
Dar, dacd cumperi un sfesnic vechi, antic, atunci cred
cd ai o sansd mai mare sd faci o afacere buna. Daca
cumperi azi o pereche de sfesnice din empire-ul
timpuriu de exemplu, din anii 1810-20, ele nu costd
multi bani azi. Dar vor costa mult in viitor. Nu stii
niciodata cand interesul este mai arzitor. Dar eu cred
cd 1n aceasta se afld un mare potential ca sd cumperi
ceva rezonabil, cu putini bani care pot da un oarecare
profit in viitor.

Dar eu spun mereu: mai intdi de toate, cumpara ceea
ce iti place, nu cumpara niciodatd ceva care vei
regreta. Cumpdrd acel lucru care este de calitate
superioard, si atunci vei avea placere in fiecare zi, de
fiecare data cand te uiti la un inel, sau la sfesnice, sau
la tacAmuri, sau despre ce este vorba. Trebuie sa alegi
cu grije!

S.C.: Ai spus cd dacd cumperi un candelabru empire,
acesta este mult mai valoros decat dacd cumperi unul
care este ficut azi. Dar daca este o copie perfectd, de
ce sd platesti de zece ori mai mult pe unul care este
facut la Inceputul secolului XIX decat pe unul care
este facut azi?

J.R.: Situatia este astfel cd avem marcile...

S.C. Numai marca are importantd?! Caut raspunsul la
Intrebarea aceasta céci, sincer spus, dacd ai doud
lucruri perfect facute, doar pentru marca aia mica sa
platesti de zece ori mai mult ...?

J.R.: Marca are o importantd foarte mare, prin aceea
cd ea ne spune ca unul este vechi de doud sute de ani,
in timp ce celdlat poate ca este nou-nouf. Aici ai
imediat o diferentd, cici valoarea de antichitate (o
antichitate este ceva mai vechi de o sutd de ani,
aceasta este notiunea in Suedia).

Tu spui cd sunt identice. Mai intdi, ele nu se fac
niciodata exact la fel. Marca iti spune cd ai o copie a
primului.

Poti avea de exemplu, un rubin adevarat si unul
sintetic, care este o copie exactd a unui rubin
adevirat. Si au aceeasi infatisare, totul este exact la
fel, doar cd unul este creat de mana omului, iar
celdlalt a fost gasit In naturd. Dar, o asemenea piatra
sintetica, care este perfectd, ea nu triieste in acelasi
fel ca una veritabild, desi existd copii foarte bune,
care nu pot fi deosebite de cele naturale. In orice caz,
valoarea pentru o piatrd sinteticd este aproape nimic.
Dar pe cea adeviratd, valoarea este considerabila.

Cel mai bine este sd platesti pentru ceva ce rezultd in
bani cu adevarat. Pot sd spun cd atunci cand vinzi o
podoaba veche, din 1920, atunci au apdrut toate
pietrele sintetice, 1n anii "20, dacd ai pietre sintetice
care sunt toate la fel, diferenta este enorma, nu este
vorba despre de zece ori mai multi bani, ci este vorba
de o mie de ori mai multi bani diferenta fati de
pietrele naturale.

S.C.: Cine sunt cumpdratorii vostri?

J.R.: Noi vindem lucruri noi, lucruri la méana a doua si
antichitati. Cel mai mult femei, dar este amuzant sa
vad si fete tinere care intrd si cumpdra podoabe de
calitate la mana a doua si antichitati rafinate. Ele
prioriteaza acest lucru, ele strang destul de multi bani
pentru a cumpdra podoabe care nu le gdsesc in
retelele de magazine de bijuterii. Ele vor sd aibe ceva
deosebit. Si asa ceva gasesti aici! &

(Traducerea din suedeza: Octavian Ciupitu.)



