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S.B.: Noi am muncit din greu s` ne convingem
cump`r`torii! Pe urm`, opalul, la care nu se pricepe
nimeni aici, marea piatr` a Australiei, nu este
apreciat în Suedia.

S.C.: Exist` tot felul de supersti]ii despre pietre [i
despre opal, piatr` nou`, exist` supersti]ia c` aduce
ghinion...

S.B.: Da, de aceea nu este apreciat.

S.C.: Dar eu cred c` motivul este c` opalul, nefiind
suficient de cristalizat, se sparge foarte u[or. Cost` o
avere [i se stric` a[a de u[or!

S.B.: Opalul nu este o piatr` propriu-zis`; este un
jeleu pietrificat, care con]ine ap`. De aceea,
aceasta poate crapa [i apa se evapor`, dac` piatra
este tratat` gre[it. Despre opal s-a scris într-un
roman de Sir Walter Scott, ”Anne of Geierstein”; în
roman, opalul aduce nenorocire. Dar, în aceast`
chestiune, p`rerile sunt împ`r]ite. De exemplu,
regina Victoria, regin` [i a Australiei, în dorin]a de a
ajuta economia Australiei, prin a face cunoscut` [i
apreciat` noua mare descoperire, marea bog`]ie a
Australiei, f`cea cadou opale tuturor celor care
trebuiau s` primeasc` un cadou pre]ios, iar fiicele
sale [i al]ii din anturaj trebuiau s` poarte opale!
F`cuse [i o diadem` cu opele, dar, imediat ce regina
urm`toare, Alexandra, le-a mo[tenit, a schimbat
imediat toate opalele cu rubine! Dar, desigur c` nu
este de loc a[a, ci opalul este o piatr` deosebit de
frumoas`, pe care trebuie doar s` o tratezi cu
ging`[ie.
En alt exemplu de piatr` foarte pu]in apreciat` aici
este jadul, pentru c` nimeni nu se pricepe la jad în
Suedia. Dac` îns` r`sfoie[ti în cataloagele de Hong
Kong ale lui Sotheby’s [i Christie’s [i vezi la ce
pre]uri ajunge jadul de foarte bun` calitate, ]i se taie
r`suflarea! Un colier cu bile perfecte poate ajunge
la peste un milion.

S.C.: Dar aceste sume fabuloase se datoresc în
foarte mare parte valorii lui simbolice în China!
Sandra, spune-mi te rog, cine sunt cump`r`torii de la
licita]iile Bukowskis?

S.B.: Din ce în ce mai mult, femeile suedeze, care
au banii proprii. Pe timpuri, femeia primea bijuterii,
dar lucrul acesta s-a schimbat, c`ci acum femeile au
bani proprii [i î[i cump`r` podoabe ele înse[i. Este
clar c` exist` în continuare b`rba]i care fac cadou
bijuterii femeilor... Dar repet, cea mai mare grup`
de cump`r`tori este printre femeile care au câ[tiguri
proprii [i-[i cump`r` singure bijuteriile care le plac.

S.C.: De[i ai experin]` îndelungat` în evaluarea
bijuteriilor [i a pietrelor, s-a întâmplat vreodat` s` nu
fii sigur` când evaluezi o bijuterie?

S.B.: Uneori este foarte greu s` evaluezi. Evaluarea
mea este legat` nu numai de valoarea exclusiv` a
pietrii, lucr`turii, etc., ci eu trebuie s` evaluez [i în
func]ie de cât este dispus` pia]a, lumea, s` pl`teasc`
pentru bijuteria respectiv`. Uneori
poate fi o foarte mare discrepan]`
între, de exemplu, un certificat de
evaluare de la un bijutier, adic`
valoarea de procurare, cât ar costa
s` cumperi a[a ceva într-un butic,
[i aceast` evaluare pe care o fac
eu. Evaluarea mea este în func]ie
de cât vrea pia]a s` pl`teasc`
pentru un obiect folosit.

S.C.: Eu am o teorie: cel mai bine
este s` investe[ti în bijuterii. Ce
p`rere ai?

S.B.: Da, este foarte bine s`
investe[ti în bijuterii, dac` le po]i
ob]ine la un pre] convenabil. Eu nu
vorbesc acum doar despre licita]iile
noastre, ci [i despre cele de la
Sotheby’s [i Christie’s, precum [i
toate casele suedeze de licita]ii.
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Trebuie s` mergi la ele, s` prive[ti [i s` vezi dac`
g`se[ti ceva care î]i place: ”Piatra aceea este a[a de
frumoas`, vreau tare mult s-o am!”. {i dac` o po]i
lua la un pre] bun, atunci e o afacere bun`! Dac`
colec]ionezi pentru tine îns`]i, este foarte, foarte
important mai întâi s` cite[ti [i s` înve]i cât se poate
de mult despre pietre pre]ioase [i bijuterii, c`ci
având astfel de cuno[tin]e, po]i apoi s` spui: ”Pe asta
vreau eu s` mizez!” Apoi, trebuie s` hot`r`[ti în
cap: ”Eu vreau s` pl`tesc atât [i nu mai mult pentru
aceast` bijuterie!” Iar dup` aceea trebuie s` [tii
când s` te opre[ti [i s` nu te entuziasmezi sau s` te
exci]i, c`ci atunci se ridic` mizele [i faci o afacere
proast`. Trebuie s` fii foarte, foarte sever cu tine
îns`]i: ”Valoarea de strigare aici este de 20 000, eu
m` pot gândi s` pl`tesc 25 000, dar nu mai mult”. {i
s` te ]ii de asta!

S.C.: Dar este mai bine s` investe[ti în bijuterii, decât
în mobile, art` sau ac]ii, nu-i a[a?

S.B.: În hârtii de valoare nu po]i avea încredere în
ziua de azi, nici în automobile, care-[i pierd din
valoare peste noapte. Trebuie îns` s` înve]i, s` fii
foarte cunosc`tor într-un domeniu restrâns [i apoi s`
colec]ionezi în domeniul respectiv. Atunci faci
investi]ii bune!

S.C.: Tu ai lucrat în Hong Kong, acum e[ti la
Stockholm. Exist` diferen]e în evaluarea bijuteriilor,
a pietrelor între Stockholm [i Hong Kong?

S.B.: Da, desigur! Acolo am înv`]at mult despre jad,
c`ci acesta conta acolo. {i în Hong Kong, ca [i aici,
sunt apreciate lucr`turi frumoase, cu diamante,
precis ca aici, cu pietre de bun` calitate. Dar, acolo
vor s` aibe lucruri mari, pietre mari. La noi, totul
trebuie s` fie mic, discret [i introvert. În Hong Kong
nu este a[a. Acolo lumea arat`: ”Ia te uit` aici! Nu
crezi c` inelul meu este frumos?” La Stockholm este

cu totul alt` mentalitate.

S.C.: De ce au suedezii aceast` mentalitate: s` nu se
vad`, s` fie ceva discret, de[i poate s` coste foarte
mult, briliantul s` fie de un carat, dar montura s` fie
chiar meschin`?

S.B.: Aceasta are de-a face cu felul de a fi suedez:
discre]ie, s` nu te lauzi, s` nu ar`]i c` ai bani, iar, de
exemplu, podoabele, s` fie mici. Dar, dac` te ui]i
mai atent, ele sunt foarte, foarte pre]ioase. Dar s` nu
fie mari, ci mici [i discrete. Suedezul este, de fapt, o
persoan` discret` prin natura sa, el este educat s` nu
se laude. Dar desigur, exist` [i varia]iuni pe tem`!

S.C.: Exist` pietre care plac mai mult suedezilor?

S.B.: Da, [i anume safire, safirele albastre, aceasta
este piatra îndr`git` a suedezei. Este clar c` ea se
potrive[te persoanei blonde suedeze foarte bine. Cu
rubinul, de exemplu, este mai greu, c`ci atunci
trebuie s` te gânde[ti ce oje ai pe unghii, ce
îmbr`c`minte ai, în timp ce albastru se potrive[te la
aproape orice. Diamante, desigur! {i smaraldele
sunt OK, c`ci ele sunt verzi [i nu sunt a[a de
importune. Pe urm`, perlele. Perle, perle, perle!
Aceasta este podoaba îndr`git` a suedezei. Coliere
frumoase din perle!

S.C.: Ce sfaturi poti da celor care cump`r` la licita]ii
[i care vor s` aibe bijuterii care s` fie frumoase, dar
s` poat` fi [i u[or de vândut, când ai nevoie de bani?

S.B.: Am mai spus, trebuie s` înve]i cât se poate de
mult despre pietre, stiluri în bijuterii, s` [tii ce s`
cumperi. Dac` vrei s` vinzi mai apoi în Suedia, s` te
]ii de pietrele care [tii c` le plac suedezilor. Dar,
exist` foarte mul]i cei care, de exemplu, cump`r`
aici bijuterii la un pre] convenabil, pentru a le lua
apoi în str`in`tate [i a le vinde acolo la pre]uri mai
ridicate.

S.C.: Este pia]a suedez` mai ieftin` decât cea din
str`in`tate?

S.B.: Da, se poate spune c` este mai avantajos s`
cumperi aici, decât în str`in`tate, c`ci aceasta
depinde de tradi]ia purt`rii de podoabe. Str`inii au
mai multe podoabe pe ei, c`ci la ei nu este ceva urât
s` ai podoabe pe tine.

S.C.: Ce podoabe sunt preferate, acceptate, în
Suedia, atunci când este vorba despre femei [i care
sunt atunci când este vorba despre b`rba]i?

S.B.: B`rba]ii au tr`it cam în umbr`, când este vorba
despre podoabe. Altfel era când Gustav Vasa era
rege (1523-60, n.tr.). Pe vreme aceea le pl`cea
b`rba]ilor s` poarte multe podoabe. Dar, o dat` cu
costumul, care a ap`rut în secolul XIX, b`rba]ii au
încetat s` mai aibe podoabe în cantitate mare. Dup`
aceea, ei aveau butoni de man[ete, sau vreun ac de
cravat`, ceasuri, ]igaret sau port]igarete, poate
vreun inel ”chevalière”, inelul de c`s`torie, inelul
de inginer, de doctor, etc. Acum s-a revenit pu]in [i

b`rba]ii cump`ra, datorit` noului
stil, o br`]ar` de aur care este
ceva mai grea, un inel mare, care
s` aibe o piatr` mai interesant`
montat` în el, de exemplu un safir
”stea”. Am avut un inel la licita]ia
trecut`, pe care l-a cump`rat un
zdrahon de motociclist cu haine
mari din piele, [i care a cump`rat
ineulul acela foarte uria[ cu un
safir ”stea”, care i se potrivea
perfect. Femeile sunt mai
curajoase acum, deoarece ele
c`l`toresc cu mult mai mult [i v`d
cum este în str`in`tate. A[a c` ele
iau podoabe ceva mai speciale,
care s` li se potriveasc` lor. Po]i
admira un stil foarte mult [i
considera: ”Vai, ce lucr`tur`
fantastic`, dar nu mi se potrive[te
mie!”               � 6
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