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T H O M A S  S C H U L M A N
[eful sec]iei "Dekorativa" de la casa de licita]ie Crafoord:

"NOI NE LU~M R~SPUNDEREA ATUNCI CÂND EVALU~M UN OBIECT."

În num`rul 18 din 17 iulie 2000 al publica]iei
REVERS din Paris, în articolul intitulat "Comer] cu
art` - în lipsa exper]ilor", se luau în discu]ie
scandalurile recete generate de punerea în vânzare,
la Casa de licita]ii Alis din Bucure[ti, a unor lucr`ri
atribuite lui Victor Brauner [i lui Iosif Iser [i care s-   
au dovedit a fi falsuri. Aceste scandaluri au adus în
discu]ie dificult`]ile României în comer]ul cu art` din
cauza lipsei experi]ilor.

Acest articol mi-a sugerat luarea în discu]ie a
situa]iei exper]ilor de art` în Suedia, ]ar` care a
conservat obiecte de art`, de la mobile [i covoare la
bijuterii [i argint`rie, înc` din anii 1500. Cum se
formeaz` un expert de art` într-un anumit domeniu
în Suedia? Ce preg`tire are un astfel de expert?
Cum garanteaz` o cas` de licita]ii autenticitatea unui
obiect vândut, fie el covor, mobil` sau bijuterie?
Sunt întreb`ri pe care m-am gândit s` le pun celor
care evalueaz` obiectele de art` la cunoscutele
întreprinderi de licita]ie ca Bukowki, Auktions-   
verket, Crafoord, etc. Am început aceast` discu]ie
cu Thomas Schulman, [eful sec]iei "Dekorativa" din
cadrul firmei de licita]ii Crafoord.

Silvia Constantinescu: Doresc s` discut cu tine
despre problema evalu`rii obiectelor de art` care se
vând la licita]ie la Crafoord. Te rog îns` s` începi
prin a te prezenta singur.

Thomas Schulman: M` numesc Thomas Schulman.
Eu vin din Finlanda, unde mi-am [i început cariera,
ca angajat la firma de licita]ii Bukowski, filiala
finlandez`. Ca pasiune personal` am antichit`]ile,
adic` ceea ce fac aici la Crafoord. {i dac` salariul
îmi ajunge, colec]ionez cu pl`cere, din obiectele
care ne ajung aici.
Al`turi de pasiunea antichit`]ilor, care cere extrem
de mult timp, interesul meu se îndreapt` c`tre
familia mea, so]ia [i copiii mei, c`rora doresc s` le
asigur un viitor lipsit de griji.

S.C.: Eu te-am întâlnit prima dat` cu 2 ani în urm`, la
casa de licita]ii Nordén, unde te ocupai în special cu
evaluarea obiectelor care se vindeau acolo. Acum
e[ti la Crafoord. Prezint`-mi te rog aceast` nou`
cas` de licita]ii.

T.S.: Crafoord este o întreprindere din Lund, care a
cump`rat diferite case de licita]ie din ]ar`, ca de
exemplu Nordén la Stockholm, casele de licita]ii din
Göteborg [i Halmstad, etc.
Ea are mai multe sec]ii: Dekorativa, care prezint`
licita]ii odat` pe lun`, la Stockholm; la Stockholm,
Oslo [i Copengaha au loc licita]ii interna]ionale;
licita]iile clasice au loc la Göteborg [i Lund, dar se
prezint` [i licita]ii sapt`mânale la Göteborg, Lund,

Halmstad. Câteodat` se organizeaz` [i licita]ii
speciale, în func]ie de ce colec]ii exist`.

S.C.: Întreprinderea voastr` se afl` la numai 10
metri de renumita cas` de licita]ie Bukowski; cam tot
atâ]i metri v` despart [i de o filial` a unei firme de
licita]ii din Uppsala; la 10 minute de aici sunt [i
Auktionsverket [i Auktionskompaniet - o filial`
bilunar` a lui Bukowski; mai exist` [i fosta Nordén,
acum OWN, ca s` numesc numai câteva. Cum v`
descurca]i? Ave]i clien]i [i obiecte suficiente?

T.S.: Sunt timpuri bune în Suedia. Exist` bani, exist`
obiecte, exist` interes. Oamenii cump`r` antichit`]i
ca niciodat`! Aceasta face ca s` putem exista unii
lâng` al]ii [i afacerile s` mearg`. Dac` s-ar
întâmpla ca Suedia s` intre în criz` economic`, ceea
ce nu o dorim, atunci s-ar putea s` dea probleme
acestei densit`]i de case de licita]ii, de antichit`]i,
c`ci despre asta este vorba. Dar deocamdat`
afacerile merg bine. Ca s` revin la interesul pentru
antichit`]i, c`ci acesta face posibil` existen]a
noastr`, vreau s`-]i spun c` exist` ast`zi, mai mult
de cât oricând, dorin]a suedezilor de a-[i amenaja o
locuin]` individual`, care s` nu arate ca a celorlal]i.
Ei î[i îndreapt` privirea spre obiecte unice,
frumoase [i îngrijit lucrate, care se g`sesc printre
antichit`]i [i care se vând la casele de licita]ie. {i
vreau s`-]i spun c` aceast` mobilare individual` nu
trebuie s` coste o avere. Dac` te obi[nuie[ti s`
mergi regulat la prezent`rile de licita]ii, po]i s`
g`se[ti obiectele pe care le dore[ti, la pre]uri
acceptabile [i care, încetul cu încetul, s` completeze
ceea ce-]i lipse[te.

Vitrin`, rococo olandez, furniruit` cu lemn de nuc,
meri[or [i l`mâi. Dimensiuni: în`l]ime 240 cm,

adâncime 45 cm [i l`]ime 165 cm.
Evaluat` la 80-100.000 coroane [i vâdut` la

licita]iile Crafoord din mai 2000.
Foto: © Crafoord.

S.C.: Aici vin pentru vânzare tot felul de obiecte:
mobil`, covoare, bijuterii, etc. Voi trebuie s` le
evalua]i, s` pune]i o etichet` cu un pre] estimativ,
dup` care se fac apoi vânz`rile [i cump`r`rile. Cine
face aceaste evalu`ri?

T.S: Mai întâi trebuie s`-]i spun c` a face o evaluare
nu este cel mai simplu lucru din lume, dar în acela[i
timp pot s` spun c` pân` acum nu am întâlnit aici un
obiect despre care s` nu am nici o idee. Noi avem

aici speciali[ti pentru diferite domenii: mobile,
pictur`, gravur`, argint`rie, covoare, bijuterii, etc.
Personal nu sunt preg`tit pentru a face aprecieri de
bijuterii sau covoare, dar sunt al]i angaja]i pentru
asta.
Eu m-am specializat în evaluare de mobil`, obiecte

de iluminat, etc. Dac` se
întâmpl` s` existe o
nesiguran]` în aprecie-  
rea atutenticit`]ii sau a
originii unui anumit
obiect, atunci consult`m
exper]i din afar`, în
special de la muzee. Cel
mai important este ca,
atunci când un client
vine cu un obiect la noi,
s` în]elegem imediat
valoarea obiectului,
dac` este vorba de o
antichitate, de ceva care
trebuie cercetat mai
îndeaproape, dac` meri-  
t` s` fie prezentat la
licita]iile de calitate sau,
pur [i simplu, clientul s`
se îndrepte c`tre
altcineva cu obiectul

respectiv. Când nu suntem siguri, anun]`m clientul
c` trebuie s` mai cercet`m obiectul [i s` consult`m
[i al]i speciali[ti, dar nu ne gr`bim s` d`m verdicte,
pentru c` încrederea clien]ilor în capacitatea
noastr` de apreciere este determinant` pentru bunul
nume al firmei noastre [i pentru ca afacerile s`
înfloreasc`.

S.C.: Exist` anumite reguli dup` care v` ghida]i
atunci când face]i aprecierile?

T.C.: Când este vorba de aur [i argint este destul de
simplu, c`ci aceste obiecte, mai ales dac` sunt
suedeze, au [tampile care indic` anul, autorul, etc.;
apoi ai posibilitatea s` m`sori m`rimea pietrei sau
calitatea metalului. Deasemenea obiectele din
cositor, care sunt foarte apreciate în Suedia, sau
mobilele suedeze sunt u[or de evaluat, c`ci exist`
literatur` despre acestea pe care, evident,
specialistul respectiv o cunoa[te, dar [i pentru c` ele
apar des la licita]ii [i deci înv`]`m din parctic`.
Sigur c` dup` un timp, experien]a anterioar` te ajut`
s` recuno[ti imediat stilul, s` apreciezi valoarea unui
obiect, dar [i dac` exist` interes la clien]i pentru
aceast obiect.
Experien]a are, dup` p`rerea mea, o importan]`
determinant` în evaluaraea obiectului, în stabilirea
autenticit`]ii unei opere de art`...

S.C.: Ce preg`tire are un expert la voi?

T.S.: Unii au studiat istoria artei la universitate, al]ii
al`turi de practic` au f`cut diverse cursuri serale.
Eu, de exemplu, am început ca supraveghetor la
Bukowski, pentru c` prin aceasta m` puteam
apropria de pasiunea mea. Ani de zile, al`turi de
diverse cursuri pe care le-am f`cut, am putut pune
mâna pe tot felul de obiecte, s` le analizez, s`
observ obiectele vechi care se aduceau aici, s` înv`]
s` deosebesc stilurile între ele, etc.
Eu consider c` nu este suficient s` ai numai
cuno[tiin]e teoretice, ci este absolut necesar s` ai
practic`, s` fi v`zut, s` fi avut în mân` personal
obiectele [i s` te obi[nuie[ti cu ele.

S.C.: Î[i ia firma voastr` r`spunderea pentru o
evaluare f`cut`? Ce se întâmpl` dac` gre[i]i?

T.S.: Noi ne lu`m r`spunderea atunci când evalu`m
un obiect. Gre[eli se pot face, c`ci nimeni nu-i
perfect, dar pân` acum nu am avut cazuri.             �

Thomas Schulman, [eful sec]iei
"Dekorativa" de la Crafoord.

Foto: O. Ciupitu / © CR.

Ceas de mas` Louis
Philippe, din bronz
aurit [i marmur`.
Pe cadran marca
Denière, Paris.
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