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THOMAS SCHULMAN
seful sectiei "Dekorativa" de la casa de licitatie Crafoord:
"NOI NE LUAM RASPUNDEREA ATUNCI CAND EVALUAM UN OBIECT."
in numirul 18 din 17 iulie 2000 al publicatiei Halmstad. Cateodati se organizeazi si licitatii aici specialisti pentru diferite domenii: mobile,

REVERS din Paris, in articolul intitulat "Comert cu
artd - in lipsa expertilor", se luau in discutie
scandalurile recete generate de punerea in vanzare,
la Casa de licitatii Alis din Bucuresti, a unor lucrari
atribuite lui Victor Brauner si lui Iosif Iser si care s-
au dovedit a fi falsuri. Aceste scandaluri au adus in
discutie dificultatile Romaniei in comertul cu arta din
cauza lipsei experitilor.

Thomas Schulman, seful sectiei
"Dekorativa" de la Crafoord.
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Acest articol mi-a sugerat luarea 1in discutie a
situatiei expertilor de artd in Suedia, tard care a
conservat obiecte de artd, de la mobile si covoare la
bijuterii si argintdrie, incd din anii 1500. Cum se
formeazd un expert de artd intr-un anumit domeniu
in Suedia? Ce pregitire are un astfel de expert?
Cum garanteaza o casa de licitatii autenticitatea unui
obiect vandut, fie el covor, mobild sau bijuterie?
Sunt intrebari pe care m-am gandit sa le pun celor
care evalueazd obiectele de artd la cunoscutele
intreprinderi de licitatie ca Bukowki, Auktions-
verket, Crafoord, etc. Am inceput aceastd discutie
cu Thomas Schulman, seful sectiei "Dekorativa" din
cadrul firmei de licitatii Crafoord.

Silvia Constantinescu: Doresc sd discut cu tine
despre problema evaludrii obiectelor de artd care se
vand la licitatie la Crafoord. Te rog Insa sd Incepi
prin a te prezenta singur.

Thomas Schulman: Ma numesc Thomas Schulman.
Eu vin din Finlanda, unde mi-am si inceput cariera,
ca angajat la firma de licitatii Bukowski, filiala
finlandezd. Ca pasiune personald am antichititile,
adicd ceea ce fac aici la Crafoord. Si dacd salariul
imi ajunge, colectionez cu placere, din obiectele
care ne ajung aici.

Alaturi de pasiunea antichitétilor, care cere extrem
de mult timp, interesul meu se indreaptd citre
familia mea, sotia si copiii mei, cdrora doresc si le
asigur un viitor lipsit de griji.

S.C.: Eu te-am intlnit prima datd cu 2 ani in urma, la
casa de licitatii Nordén, unde te ocupai in special cu
evaluarea obiectelor care se vindeau acolo. Acum
esti la Crafoord. Prezinti-mi te rog aceastd noud
casa de licitatii.

T.S.: Crafoord este o intreprindere din Lund, care a
cumpdrat diferite case de licitatie din tard, ca de
exemplu Nordén la Stockholm, casele de licitatii din
Goteborg si Halmstad, etc.

Ea are mai multe sectii: Dekorativa, care prezintd
licitatii odatd pe lund, la Stockholm; la Stockholm,
Oslo si Copengaha au loc licitatii internationale;
licitatiile clasice au loc la Goteborg si Lund, dar se
prezintd si licitatii saptimanale la Goteborg, Lund,

speciale, in functie de ce colectii exista.

S.C.: Intreprinderea voastrd se afli la numai 10
metri de renumita casa de licitatie Bukowski; cam tot
atati metri v despart si de o filiala a unei firme de
licitatii din Uppsala; la 10 minute de aici sunt si
Auktionsverket si Auktionskompaniet - o filiald
bilunara a lui Bukowski; mai existd si fosta Nordén,
acum OWN, ca sid numesc numai citeva. Cum va
descurcati? Aveti clienti si obiecte suficiente?

T.S.: Sunt timpuri bune in Suedia. Exista bani, existd
obiecte, existd interes. Oamenii cumpard antichitati
ca niciodatd! Aceasta face ca sd putem exista unii
langa altii si afacerile sia meargd. Dacd s-ar
intampla ca Suedia sa intre in crizd economicd, ceea
ce nu o dorim, atunci s-ar putea si dea probleme
acestei densitati de case de licitatii, de antichitati,
cici despre asta este vorba. Dar deocamdatd
afacerile merg bine. Ca sd revin la interesul pentru
antichitdti, cidci acesta face posibila existenta
noastrd, vreau sd-{i spun cd existd astdzi, mai mult
de cat oricand, dorinta suedezilor de a-si amenaja o
locuinta individuala, care sd nu arate ca a celorlalti.

Ei isi indreaptd privirea spre obiecte unice,
frumoase si ingrijit lucrate, care se gdsesc printre
antichitati si care se vand la casele de licitatie. Si
vreau sd-{i spun ca aceastd mobilare individuald nu
trebuie sd coste o avere. Dacd te obisnuiesti sd
mergi regulat la prezentdrile de licitatii, poti sd
gisesti obiectele pe care le doresti, la preturi
acceptabile si care, incetul cu incetul, si completeze
ceea ce-ti lipseste.

Vitrina, rococo olandez, furniruita cu lemn de nuc,
merisor si lamai. Dimensiuni: inaltime 240 cm,
adancime 45 cm si latime 165 cm.
Evaluata la 80-100.000 coroane si vaduta la
licitatiile Crafoord din mai 2000.
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S.C.: Aici vin pentru vanzare tot felul de obiecte:
mobild, covoare, bijuterii, etc. Voi trebuie sa le
evaluati, sd puneti o etichetd cu un pret{ estimativ,
dupé care se fac apoi vanzdrile si cumpdrarile. Cine
face aceaste evaludri?

T.S: Mai intdi trebuie sa-ti spun cd a face o evaluare
nu este cel mai simplu lucru din lume, dar in acelasi
timp pot sd spun cd pand acum nu am intalnit aici un
obiect despre care sd nu am nici o idee. Noi avem

picturd, gravurd, argintdrie, covoare, bijuterii, etc.
Personal nu sunt pregitit pentru a face aprecieri de
bijuterii sau covoare, dar sunt alti angajati pentru
asta.

Eu m-am specializat in evaluare de mobild, obiecte
de iluminat, etc. Daci se
intampla sd existe o
nesigurantd in aprecie-
rea atutenticitatii sau a

originii unui  anumit
obiect, atunci consultim
experti din afara, fin

special de la muzee. Cel
mai important este ca,
atunci cind un client
vine cu un obiect la noi,
sd intelegem imediat
valoarea obiectului,
dacd este vorba de o
antichitate, de ceva care
trebuie  cercetat  mai
indeaproape, dacd meri-
td sa fie prezentat la
licitatiile de calitate sau,
pur si simplu, clientul sa
se indrepte citre
altcineva cu obiectul
respectiv. Cand nu suntem siguri, anuntdm clientul
cd trebuie sd mai cercetam obiectul si sa consultim
si alti specialisti, dar nu ne grabim sid dam verdicte,
pentru cd 1increderea clientilor in capacitatea
noastrd de apreciere este determinantd pentru bunul
nume al firmei noastre si pentru ca afacerile sd
infloreasca.

Ceas de masd Louis

Philippe, din bronz
aurit $i marmura.
Pe cadran marca
Deniére, Paris.
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S.C.: Existd anumite reguli dupd care vid ghidati
atunci cand faceti aprecierile?

T.C.: Cand este vorba de aur si argint este destul de
simplu, cdci aceste obiecte, mai ales dacd sunt
suedeze, au stampile care indica anul, autorul, etc.;
apoi ai posibilitatea s masori mdrimea pietrei sau
calitatea metalului. Deasemenea obiectele din
cositor, care sunt foarte apreciate in Suedia, sau
mobilele suedeze sunt usor de evaluat, cdci existd
literaturd despre acestea pe care, evident,
specialistul respectiv o cunoaste, dar si pentru ci ele
apar des la licitatii si deci Invatam din parctica.

Sigur cd dupa un timp, experienta anterioard te ajuti
sd recunosti imediat stilul, sa apreciezi valoarea unui
obiect, dar si dacd existd interes la clienti pentru
aceast obiect.

Experienta are, dupd pirerea mea, o importantd
determinantd in evaluaraea obiectului, in stabilirea
autenticitatii unei opere de arta...

S.C.: Ce pregitire are un expert la voi?

T.S.: Unii au studiat istoria artei la universitate, altii
aldturi de practicd au fiacut diverse cursuri serale.
Eu, de exemplu, am inceput ca supraveghetor la
Bukowski, pentru cd prin aceasta md puteam
apropria de pasiunea mea. Ani de zile, aldturi de
diverse cursuri pe care le-am facut, am putut pune
mana pe tot felul de obiecte, sid le analizez, s
observ obiectele vechi care se aduceau aici, sa Invat
sa deosebesc stilurile intre ele, etc.

Eu consider cda nu este suficient sa ai numai
cunostiinte teoretice, ci este absolut necesar si ai
practicd, sd fi vazut, sd fi avut in mana personal
obiectele si sa te obisnuiesti cu ele.

S.C.: Isi ia firma voastra raspunderea pentru o
evaluare facutd? Ce se intdmpla daca gresiti?

T.S.: Noi ne luam raspunderea atunci cand evaluim
un obiect. Greseli se pot face, cédci nimeni nu-i
perfect, dar pand acum nu am avut cazuri. *



